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NOTRE PARCOURS
• Jusqu’en sept 2006, cadres en marketing 

international et commerce en région 
Lyonnaise

• Sept 2006 : Démission, déménagement,  
premières vendanges Ecueil et CFPPA AVIZE

• Projet fin d’Etude Avize 2007: Construction 
d’un pressoir et d’une cuverie

• Juillet 2007 : Début dans l’exploitation

• 2008 : Reprise officielle de l’Exploitation



Structure et histoire de 
l’exploitation

• Situation : Ecueil, Marne

• Entreprise familiale historique

• 5 personnes à plein temps 

• 8 Ha  

• Environ 65 000 bouteilles / an

• Pressurage/vinification en coopérative

• Champagnisation à la propriété



Quelques chiffres clés en 2007

- Le Champagne en 2007: 12 400 kg/ha (rendement) +  1 600 
kg/ha (déblocage) soit 339 millions de bouteilles (+5.3%)
• Maisons: 229 millions (67.8%), 
• Coopératives: 31 millions (9.3%), 
• Vignerons: 77 millions (22.9%)

- Notre exploitation:
• 65 000 bout. (0.2% de la production) pour un CA de 660 

k€ dont 8% à l’export
• Potentiel maximum : 86 000 bout.



Objectifs 2007
Faire notre champagne

• Construire un pressoir + une cuverie en 
2011

• Le financer par un développement à l’export

• Epanouissement personnel

• Création de valeur



Calendrier des réalisations
• 2008: Reprise et achat de la société avec rachat 

soulte, achat de vignes, 500k€ (non planifié)

• 2010: Arrêt des herbicides à 50%

• 2011: Croissance de volume + 15%

• 2012: Arrêt total des herbicides

• 2013: Premières vendanges indépendantes

• 2014: Construction pressoir / cuverie

• 2016: Certifications HVE et VTC

• 2017: 1ère année de conversion biologique



Réalisations



Chiffres en rapport avec la champagne
ventes champagne en milliers 

de bouteilles
VIGNERONS LACOURTE GODBILLON

rendements AOC 
en kg/Ha

maisons+vignerons+
coopératives

ventes en milliers 
de bouteilles

volume prix moyen
ventes  

bouteilles
evolution prix 

moyen HT

2007
338 797 100 77 492 100 100 65000 100 100 12400

22.9%

2008
322 637 -4.77% 78 464 1.3% 2.5% 74000 13.85% 3.70% 12400

24.3%

2009
293 331 -13.42% 74 828 -3.4% 4.2% 69000 6.15% 7.40% 9700

25.5%

2010
319 497 -5.70% 72 410 -6.6% 5.5% 59000 -9.23% 9.80% 10500

22.7%

2011
322 952 -4.68% 71 503 -7.7% 8.2% 72000 10.77% 15.10% 10500

22.1%

2012
308 600 -8.91% 67 664 -12.7% 11.1% 63000 -3.08% 17.70% 11000

21.9%

2013
304 994 -9.98% 65 747 -15.2% 13.5% 65000 0.00% 17.30% 11000

21.6%

2014
307 166 -9.34% 63 166 -18.5% 14.4% 62000 -4.62% 23.20% 10100

20.6%

2015
312 567 -7.74% 60 900 -21.4% 18.7% 61000 -6.15% 26.6% 10500

19.5%

2016
306 096 -9.65% 59 582 -23.1% 20.3% 64000 -1.54% 35.40% 10800

19.5%



Variation en 10 ANS

Ventes 

• 2007: 338 millions de bouteilles pour 4.56 Md€

Marché français: 187 millions dont 71 par les vignerons 
(38%)

• 2017: 306 millions de  bouteilles pour 4.71 Md€

Marché français: 158 millions dont 52 par les vignerons 
(33%)

• Une baisse de rendement AOC de 15%

Notre potentiel exploitation est ramené de 86000 

à 74 000 bout.



Bilan économique de l’exploitation
2007 - 2016

• CA en hausse de 38% (moyenne vignerons 20%, volume 
constant, moyenne vignerons -23%)

• Présents dans 17 pays

Export 29% de notre volume:  16% en europe et 13% au grand 
export (vignerons 5.6% en europe et 3.9% au grand export)

Avec un prix moyen unitaire > de 18% en Europe, > de 35% au 
grand export

• Création de valeur importante: CA +46 % par rapport à 2007

• Chiffre d’affaire insuffisant au vu des investissements (1500 K€
d’euros), il manque 17% de CA pour équilibrer la trésorerie.



Bilan Général

• un produit qui ne s'envisage que sur du très 
long terme

• Des décisions qui suscitent des réactions 
diverses

• Un itinéraire choisi à l'opposé de la facilité ou 
de l'évidence économique


